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                                                                                              NOTA DE PRENSA


Miércoles, 13 de febrero de 2019
El I Foro de Apoyo a la Inversión que ha convocado FEDA pondrá sobre la mesa de las empresas que las operaciones con inversores existen
· El viernes 15, con la colaboración de Banco Sabadell, con la exposición de casos de éxito, reuniones B2B con expertos y la intervención de Lali de Juan, consultora estratégica en conectar sinergias empresariales entre vendedor e inversor
La experiencia desde los servicios de FEDA Apoyo a la Inversión, FEDA Internacional y FEDA Innovación ha demostrado que las empresas necesitan planificar sus inversiones para alcanzar el éxito en sus proyectos. Es imprescindible disponer de una visión global para obtener el mayor retorno en cada inversión, partiendo de que los objetivos de un proyecto empresarial deben estar alineados con los recursos propios y externos, como subvenciones y financiación.

Este ha sido el objetivo motivacional para que FEDA haya convocado para el viernes 15 de febrero el I Foro de Apoyo a la Inversión, con la colaboración de Banco Sabadell. Por el momento, una treintena de empresas han confirmado ya su asistencia a este Foro, además de tener cerradas reuniones con expertos en financiación en las áreas que son de su interés: Financiación privada, para innovación o en el área internacional.

El Foro tendrá lugar en la sede de FEDA en Albacete (c/ de los Empresarios, 6), y se iniciará a las 9,00 horas. Las empresas conocerán las líneas de subvención y opciones de financiación disponibles para las distintas inversiones de una pyme (ampliación de instalaciones, creación de tienda on-line, internacionalización, cambios innovadores en productos/ servicios, etc.). Se expondrán casos de éxito, como el de la empresa albaceteña MI FARMA.

Y ya están cerradas “reuniones B2B” en distintas mesas temáticas con consultores estratégicos de FEDA que orientarán e informarán de la mejor manera para dar el salto que cada empresa necesita, con las diferentes opciones para llevar a cabo su proyecto.

Destaca, sobre manera, la presencia excepcional de Lali de Juan, directora ejecutiva de la Unidad de Negocio de Operaciones con Inversores y Compra-Venta de empresas de SD PARTNER, consultora estratégica especializada en el asesoramiento a empresas, a nivel nacional e internacional.
En su día a día, de Juan trata de conectar sinergias empresariales entre vendedor e inversor de cualquier dimensión empresarial, a través de operaciones de fusión y adquisición, asegurando el mayor éxito de las mismas encuadrado en un marco de especializaciones estratégicas, financieras, legales y fiscales.
“Caso de éxito” y de “no éxito”

Lali de Juan viene a Albacete por primera vez con tres objetivos claros.

- Dar realidad al entorno empresarial de Albacete, y confirmarles que las operaciones con inversores existen y FEDA a través de sus servicios es capaz de llegar a ellas.
- Aportar visibilidad de la importancia en la planificación y preparación de estas inversiones para tener el mayor éxito posible en una operación con inversores.

- Traer a Albacete un “caso de éxito” y de “no éxito” que permita dar visibilidad de la importancia que tiene trabajar con tiempo para la venta.
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