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DEPARTAMENTO DE COMUNICACIÓN


                                                                          e-mail: comunicacion@feda.es 


                                                                                              NOTA DE PRENSA


Albacete, 9 de abril de 2019
Segunda conferencia de impacto IN-FEDA, “Internacionalización es todo: modelos de crecimiento”
· Cuenta con la colaboración de Globalcaja y se expondrán casos reales que servirán de ejemplo para entender los retos y el resultado de determinadas decisiones en el entorno internacional
Continúa el programa “IN-FEDA 2019. Conferencias de Impacto. Innovación-Internacionalización-Digitalización”, con la segunda sesión. El jueves día 11 de abril, a las 10,30 horas. Con la colaboración de Globalcaja y la participación de IPEX y CECAM.

Esta segunda Conferencia de Impacto estará referida a la “Internacionalización es todo: modelos de crecimiento”, a cargo de José Antonio Martínez Rubio. Business Innovation Coach de la Comisión Europea, es decir que tiene experiencia en el acompañamiento a empresas que consiguen fondos europeos con sus proyectos, Tiene una visión global y escalable de la empresa. Tiene un probado historial en el desarrollo e implementación de estrategias aceleradas de crecimiento empresarial, liderazgo de proyectos de transformación de negocios y cambio cultural en organizaciones multinacionales de servicios y en compañías con portfolios de productos complejos. 

Esta Conferencia de Impacto tendrá numerosos casos reales que servirán de ejemplo para entender los retos y el resultado de determinadas decisiones en el entorno internacional. También se enunciarán los errores más comunes que cometen las empresas. Todo ello en una sesión dinámica y muy pragmática, para al final compartir un espacio de intercambio de ideas-vino-networking. 
Objetivo

Desarrollar procesos de internacionalización requiere de una reflexión estratégica, de una segmentación comercial y de un plan de crecimiento sólido y creíble. Ese plan que define los ingresos que esperaríamos obtener, nos obliga a cuantificar los recursos que necesitaremos para acometerlo y la financiación necesaria. La empresa atraerá la financiación solo si el proyecto es escalable y genera un retorno de la inversión claro y alcanzable. Esta Hoja de Ruta estratégica tiene un flujo y unos hitos que toda empresa que quiere internacionalizarse debe seguir para llegar con éxito a los mercados exteriores.
En la conferencia se explicará la bondad de aplicar un método de escalado con ejemplos.
Programa

· Financiación Internacional.
María José Olmeda Buenafé. Responsable Negocios Internacional de Globalcaja

· Introducción.

Etapa en la que se encuentra mi empresa y el escalado de la actividad.
Retos de cada etapa de desarrollo. Analizar si es el momento adecuado para que tu empresa comience a crecer.

· Estrategia.

Alinear desarrollo y visión. Factores que condicionan el éxito de ese crecimiento.

· Creación de valor.

Operación continuada de un negocio.

· Desarrollo de negocio.

Capitalizar mercados y clientes. Proceso de como conectar con mercado.

· Vino Networking.
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