V Foro Inversión FEDA – ¿Miedo y/o preparación? Invierte en ti y en tu empresa
El pasado martes, 28 de febrero se llevó a cabo el V Foro FEDA de Apoyo a la Inversión con la colaboración de BBVA y la dirección técnica de Capazita. Esta jornada es uno de los eventos locales organizados por FEDA, como miembro de la Enterprise Europe Network en Castilla- La Mancha, que tienen por objetivo facilitar el acceso a las empresas de la región a financiación europea.
Esta quinta edición del Foro de Inversión estuvo centrada en analizar el nuevo escenario de incertidumbre económica, señalando diferentes herramientas que nos permitan estar preparados y poder adaptarnos a los cambios, las diferentes estrategias de negociación y refinanciación, cómo tener en cuenta las necesidades cambiantes de los clientes y la importancia de la gestión de los equipos empresariales. 
La sesión abrió con la intervención de Pep Ruiz, Responsable de Análisis Regional de BBVA, quien habló sobre el escenario de incertidumbre económica al que nos enfrentamos, haciendo hincapié en  el alto endeudamiento de la economía española ante el que nos encontramos.
El foro continuaba con la exposición sobre la experiencia, servicio y soporte dado a las empresas desde el Servicio de FEDA Apoyo a la Inversión, FEDA Innovación-Sostenibilidad-Digitalización y la Enterprise Europe Network.
Posteriormente se realizó una serie de entrevistas en formato One-To-One entre expertos y empresas asociadas en FEDA, donde se trataron diferentes temas actuales y prioritarios en las empresas. 
Francisco Martínez Herreros, Consultor, Profesor y Coach junto a la empresa Hijos de José Sivó de Caudete hablaban sobre la importancia de lanzar a tiempo un plan de choque en un escenario de caída progresiva de ventas. Como conclusión, llegaban a que es crucial para las empresas la reestructuración comercial, red de ventas, canales.
La siguiente entrevista fue a cargo de David Sánchez Motilla, Consultor Financiero de la mano de la empresa Berria Bike, empresa innovadora nacida en 2012, que desarrolla y produce bicicletas de alto rendimiento. En este caso se señaló la importancia de las finanzas y se comentaron las diferentes palancas con las que la empresa debe jugar en su día a día. 
Posteriormente, Pablo Diaz-Masa Gutiérrez, Consultor, formador y director de proyectos Lean,  junto a la empresa El Conchel, empresa familiar con más de 40 años de experiencia en el mundo de la elaboración y la venta de productos cárnicos y embutidos. En esta parte se explicó la necesidad de realizar una correcta optimización de stocks y de los costes de producción. Comentaron los expertos y corroboró la empresa invitada que la metodología LEAN es la más adecuada para materializar la estrategia operativa, finanzas y ventas indican a operaciones qué requiere para su éxito.
Cerraba el turno de entrevistas   junto a la empresa Exojo, empresa con más de 50 años de experiencia en la fabricación de conductos y accesorios para evacuación de humos y gases. En este caso se habló de la formación de habilidades a medida para la empresa. Los cambios que están aconteciendo en nuestro entorno constituyen las nuevas reglas de juego a las que tenemos que adaptar las políticas de gestión del talento y formación de los profesionales si queremos potenciar nuestras empresas frente al entorno de recesión económica que nos pueda deparar el escenario futuro.
El Foro terminó con la oportunidad particular para cada empresa de conocer en mayor detalle sus opciones para impulsar su proyecto en distintas áreas temáticas con consultores estratégicos de FEDA.
Si estás interesado en que nuestro equipo especializado te asesore sobre tu proyecto, contacta con nosotros a través de este cuestionario.

