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NOTA DE PRENSA


Albacete, 5 marzo de 2026


La inteligencia artificial en la búsqueda de clientes potenciales internacional se aborda en el primer INFEDA 2026

· El BBVA es el partner en este taller práctico en negocios internacionales

Mañana viernes, día 6 de marzo, de 10,00 a 13,00 horas, se celebra el primer taller práctico del nuevo ciclo de INFEDA 2026, sobre Internacionalización inteligente: Encontrar clientes de alto valor y retorno, en la sede de la Confederación en Albacete, de la mano de Juan Rubén García, director de SFS Especialistas en Negocios Internacionales y contaremos además con Enrique Bravo Data Scientist del BBVA.

La inteligencia artificial está transformando la búsqueda de clientes potenciales internacionales. En este taller, que ya ha completado el aforo de 20 empresas, analizará las principales herramientas disponibles, sus costes, funcionamiento y resultados reales, ayudándote a optimizar tus estrategias comerciales y maximizar su retorno de inversión.

La sesión está dirigida al personal de empresas exportadoras/ importadoras o con proyectos de expansión internacional, en especial responsables de compras, expansión internacional, innovación, informática, marketing y comunicación, y dirección general, así como cualquier profesional con relación directa con las ventas, que busque abarcar la era digital con estrategias de comunicación totalmente innovadora.
Itinerario taller práctico IN FEDA:
· BBVA. Enrique Bravo, Data Scientist del BBVA
· Enterprise Europe Network.
· Cambios producidos con la IA en comercio exterior.
· Definición de las principales herramientas que utilizan IA para la búsqueda de clientes potenciales.
· ¿Cómo funcionan? ¿Cómo gestionamos la info? ¿Qué herramienta utilizar dependiendo de cada sector?
· Estrategias para conseguir maximizar el retorno de la inversión en las plataformas.

Como ya se adelantó en la presentación del ciclo completo, el segundo taller que se celebrará en la Delegación de FEDA en Villarrobledo, el próximo 20 de marzo, con la colaboración de CaixaBank. Aquí los participantes tendrán la oportunidad de conocer nuevas técnicas de creatividad aplicadas al ciclo de ventas internacionales a través de casos reales, que les permitirán generar argumentos diferenciales y ganchos efectivos.

Otra de las temáticas que se había previsto para el tercer taller práctico de esta edición, el 24 de abril, en la sede de FEDA en Albacete, son las oportunidades comerciales que Emiratos Árabes Unidos ofrece a las empresas de la región, ya que hay prevista una misión comercial multisectorial regional a este país en octubre, la cual estará coordinada por FEDA, dentro del convenio IPEX-CECAM. Este taller lleva la colaboración de Globalcaja, aunque la temática se puede ver modificada debido al conflicto en Oriente Medio.
El último taller del programa, agendado para el 15 de mayo, con la colaboración de Unicaja, mostrará a las empresas participantes cómo transformar su marca personal internacional en argumentos comerciales para generar una impactante propuesta de valor.
INFEDA está organizado por la Confederación de Empresarios de Alacete como nodo de la Enterprise Europe Network, con el apoyo de CECAM CEOE-CEPYME Castilla-La Mancha y el Instituto de Promoción Exterior de Castilla-La Mancha, IPEX, y como cada año, bajo la dirección técnica de la Asociación de Importadores y Exportadores de Albacete, ADIEX. Además, cuenta con la colaboración de las entidades BBVA, CaixaBank, Globalcaja y Unicaja, quienes apuestan un año más por promover la digitalización, la innovación, y la internacionalización entre el tejido empresarial de la provincia, gracias a su apoyo a programas consolidados como este. 
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